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Le devis

LES 4 AVANTAGES DU DEVIS :

M Rassurer vos clients

B Vendre du service additionnel

B Marquer votre expertise et votre professionnalisme

B Augmenter votre chiffre d’affaires et votre fiche moyenne

« Imaginez-vous devoir attendre d’étre a la caisse d’'un magasin pour connaitre le prix de
I'article que vous souhaitez acheter ? Cela vous parait inconcevable n’est-ce pas ?

Il en est de méme pour vos clients au salon ! »
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