
LES 4 AVANTAGES DU DEVIS : 

Rassurer vos clients 

Vendre du service addi�onnel 

Marquer votre exper�se et votre professionnalisme 

Augmenter votre chiffre d’affaires et votre fiche moyenne

« Imaginez-vous devoir a�endre d’être à la caisse d’un magasin pour connaître le prix de 
l’ar�cle que vous souhaitez acheter ? Cela vous paraît inconcevable n’est-ce pas ? 

Il en est de même pour vos clients au salon ! »
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Le devis

Alors qu
e

souhaitez-vo
us

faire au
jourd’hui ? 

BD du mois d’avril 2018

Ok, 
merci !

Je vais en profiter

pour lui préparer

un double devis pour

lui proposer un

brushing.

Souhaitez-vo
us 

les racc
ourcir, nous

pouvons changer

votre style avec une

frange par e
xemple…. 

Oui pourquoi pas, partons

sur une frange, j’ai déjà

testé et cela m’a 

beaucoup plu ! 

Une coupe et
un séchage

s’il vous plaît ! 

Très bi
en , je rev

iens 

de suite,

je vais
 vous 

prépar
er un devis 
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Voici votre devis, nous pouvons 

partir sur le forfait 

shampooing, coupe, séchage à 24€. 

Mais pour 5€ de plus, vous pouvez 

bénéficier d’une finition 

brushing !

Je ne pensais pas 
faire 

le brushing j’avais peu
r du prix

qu’on m’aurait annoncé à la caisse.

Mais cela
 rentre dans le budget 

que je m’étais fix
é. 

En plus j’ai encore mon 

ticket de remise valab
le.

Finalement je vais 

faire un brushing, je serai 

parfaitement coiffer p
our 

ma soirée de ce soir !
 


