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LES FLYERS POUR RECRUTER DE NOUVEAUX CLIENTS

OK TRES BIEN !

LES AVANTAGES DU FLYER :

i Se faire connaitre

it Augmenter la notoriété du salon
afs Recruter de nouveaux clients
it Augmenter son chiffre d’affaires

C'EST MIEUX QUE JE GLISSE
LE FLYER DANS LE JOINT
DE LA VITRE COTE CONDUCTEUR.
LA PERSONNE N'AURA PAS
D'AUTRE CHOIX QUE DE LE PRENDRE !

L EST P!

UE NOUS ALLIONS FLYER OUl, UN SALON PERD EN

OYENNE 107, DE SES ANCIENS
" YcuENTS CHAQUE ANNEE.
CELA NE VEUT PAS DIRE QUE
LE SALON NE PLAIT PAS.
C'EST UNE MOYENNE NATIONALE.

ILFA A

OUVEAUX CLIENTS P!
NCOM‘PENSER CEUX QuI NE
REVIENNENT PAS.

/" Nous PERDONS
DES CLIENTS 7




| Quelques jours plus tard | | ... Apres la prestation, a I'encaissement |

BONJOUR J'Al RECU
CETTE OFFRE ET
J'AIMERAI EN PROFITER {

ZUPER, J'Al ETE RAVIE
DE CETTE OFFRE
DE BIENVENUE !

-¢l NOus AVONS
CE MOIS—CI LIE

NOUVELLES C
B 2RAcE AUX FLYERS !
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- Il est préférable de «flyer» sur un temps assez court mais de maniere
récurrente (chaque semaine).

- Il vous suffit parfois de 15 minutes pour déposer une cinquantaine de
flyers.

- 1 flyer peut étre déposé en boite a lettres a condition qu’il n’y ait pas de
«Stop Pub» inscrit

- Certains de vos clients peuvent étre prescripteurs. Par exemple : 1 client
peut déposer des flyers dans la salle de pause de son entreprise.

- En moyenne, il faut « 6 vues » pour déclencher 1 visite, d’ou I'importance
de la récurrence.



